QUELLE STRATEGIE ? NOS REFERENCES

PLANET
GUARANTEE

La stratégie de PlaNet Guarantee repose sur quatre
axes d’intervention :

Aider les IMF a développer des modéles de
microassurance et leur apporter 'assistance techni-
que nécessaire pour optimiser leurs échanges avec
les compagnies d’assurance.

Accompagner les compagnies d’assu-
rance dans la mise au point de produits répondant

aux besoins spécifiques des microentrepreneurs et
de leurs familles.

Sensibiliser et former les IMF et leurs
clients

= Initiation des IMF a la gestion des métiers de I'as-
surance et formation du personnel afin de garantir
le succes des projets.

= Organisation des campagnes de sensibilisation
pour encourager les populations-cibles a recourir
a la microassurance.
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PLANETFINANCE

= CGAP Working Group on Microinsurance
= Commission microassurance du Réseau Fran-
¢ais de la Microfinance.




LA MICROASSURANCE

« La microassurance est une protection accordée
aux personnes a faibles revenus contre des risques
spécifiques en échange du paiement de primes ré-
gulieres et proportionnelles a la probabilité et au
codt des risques couverts. »

Craig Churchill, Protecting the Poor.

Le microcrédit
ne protége pas les microen-
trepreneurs et leurs familles
des accidents de la vie.

La microassurance
est un complément effi-

cace des services
de microcrédit.

Grace au microcrédit, plus de 150 millions de per-
sonnes ont déja pu sortir de la précarité en dévelop-
pant leur propre source de revenu dans la dignité.

Cependant, les microentrepreneurs demeurent dans
des situations fragiles : un accident entrainant la
perte de leurs revenus peut rendre le rembourse-
ment du prét impossible. lls risquent alors le suren-
dettement. Si le bénéficiaire décéde, c’est la famille
qui doit supporter le remboursement.

PLANET GUARANTEE

Mission
PlaNet Guarantee soutient la création de schémas
de microassurance durables et offre aux microentre-
preneurs ainsi qu’a leurs familles des produits inno-
vants, adaptés a leurs besoins et a leurs capacités
financiéres.

Activités

= Assistance technique aux sociétés d’assurance,
de réassurance, aux banques et a tout autre tiers
afin que ceux-ci mettent en place des produits de
microassurance-vie (assurance déces invalidité-
incapacité), non-vie (assurance santé, indivi-
duelle accident), et de microgarantie.

= Indicateur auprés des compagnies d’assurance,
de réassurance, banques et tout autre tiers.

= Conseil au sein du Groupement PlaNet Finance.

Partenaires

e Allianz & AGF Afrique

¢ Programme « Stratégies et Techniques contre I'Ex-
clusion et la Pauvreté » du Bureau International du
Travail (BIT/STEP)

¢ Hannover Re Lloyd’s (Kiln)

e Axa Sénégal

¢ ING India

e Ernst & Young

e GIMI

e CGAP

7 millions de personnes

couvertes en 2010

EXEMPLE DE PRODUIT

L’ASSURANCE DECES INVALIDITE

Description
Produit d’assurance déces invalidité (ADI) en garan-
tie des préts consentis par les IMF.

>> Assurance emprunteur sur le crédit per-
mettant aux IMF de protéger leurs portefeuilles
contre les risques de déces suite a une maladie ou
un accident et d’invalidité absolue et définitive suite
a un accident de leurs clients.

— Développé par PlaNet Finance et Surety Fund
Global Services

— Pool de réassureurs international couvrant les
societés d’assurance-vie et garantissant les
IMF au plan local

— Partenariats avec des compagnies de renom-
mée internationale : Allianz, Lloyds (Kiln).

Fonctionnement

Mise a disposition d’un outil clé en main pour les

IMF :

— En cas de déces ou d’invalidité causé par un
accident, la compagnie d’assurance locale rem-
bourse I'lMF de I'intégralité du capital initial

— L’IMF indemnise a son tour la famille du bénéfi-
ciaire a hauteur du montant déja remboursé

— PlaNet Guarantee élabore le projet ADI en col-
laboration avec des sociétés locales d’assu-
rance et des IMF.

>> Mise en place simple et rapide.

Impact

— Fort impact social et financier sur les bénéfi-
ciaires et leurs familles ; gestion des dossiers
clients simplifiée

— Avantage compétitif fort des IMF et image de
marque renforcée par la diversification des pro-
duits financiers proposés

— Refinancement de I'IMF en rassurant les bail-
leurs sur la santé financiére de l'institution.



